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Uvod

Ahoj kolegové, moje jméno je Martin Tesarek a rdd bych vam v ramci
této kratké knizky predstavil 10 nejc¢astéjsich marketingovych chyb re-
alitnich maklérta. Pokud se téchto chyb ve svém marketingu a on-line
sebeprezentaci vyvarujete, ddm ruku do ohné, Ze budete uspésnéjsi

a vydélate vic penéz.

Mozné se ptate, co mé opraviuje k tomu, mluvit na téma nejcastéjsi
marketingové chyby realitnich makléit. Nemam pravdu? Dejte mi pro-
sim par minut, napfed vdm feknu néco o sobé.

Svij prvni ,,monitoring“ jsem si vyzkousel hned prvni den své nové
pracovni kariéry. Psal se 1. listopad 2010 a ja nastoupil jako realitni ma-
kléf junior do prazské realitni kanceldfe Century 21 Reality 21. Pfedtim
jsem nikdy nic jiného nedélal. Do roku 2010 jsem studoval Fakultu té-
lesné vychovy a sportu, vénoval se vrcholové atletice a zadnou predcho-
zi pracovni zku$enost jsem nemél. Do realit jsem sko¢il vazné po hlave.

Pro vas, ktefi mé uz trochu znate, nebude novou informaci, ze jsem
svou prvni nemovitost prodal az po pul roce. Do té doby jsem se sti-
hl pékné zadluzit a nékolikrat jsem byl u reditele a oznamoval mu, ze
s touto praci kon¢im. Ani nevim jak, ale vzdycky se mu podaftilo mé
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premluvit, a ja jsem mu za to vlastné doted vdé¢ény a timto vam, pane
Koubo, upfimné dékuji. Mate to u mé schované!

Nebavilo mé studené volani. Nemél jsem to rad a nebyl jsem v tom ani
néjak extra dobry. Vzdy jsem se snazil docilit toho, abych nemusel volat,
ale aby zakaznici volali mné... VSem se to zddlo v roce 2010 jako utopie,
ja v tohle ale véril a hledal jsem cesty, jak toho docilit.

Vrhl jsem se proto na internet, ve kterém jsem uz tenkrat spatfoval ob-
rovsky potencidl. Jako prvni jsem si k pracovnim tcelim zalozil You-
Tube kanal.

YouTube 3. Fijna 2011

Potencial videa v podnikani jsem vidél od zacatku, a proto jsem si za-
lozil YouTube kanal uz 3. fijna 2011. Od té doby nahravam na YouTube
riizna videa (vétsinou vzdélavaciho charakteru). Moje strategie je pre-
dat lidem prostfednictvim videa néjakou pridanou hodnotu a presvéd-
Cit je, Ze jsem realitni profesional, na kterého se mohou s diavérou ob-
ratit. Myslim, Ze se mi to dafi jako nikomu jinému v nagem oboru. Muj
YouTube kandal ma uz pres 950 odbératelt (zadna jina realitni kancelar
nebo makléi v Cesku ani na Slovensku nema vic poctivé ziskanych od-
bératelt), ale hlavné, lidé stravi u mych videi v priméru 8,5 hodiny
kazdy den, coz déla z mého YouTube kanalu obrovsky zdroj budovani
mého jména a zdroj ziskavani novych zakazek.

Linkedin 7. listopadu 2011

LinkedIn pouzivam od 7. listopadu roku 2011. Od té doby na tuto sit
spiSe nepravidelné nez pravidelné priddvam néjaky obsah a buduji si
zde sit business kontakttl. Aktualné mé na této siti sleduje pres 1 300
uzivateld.
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Facebook profesni stranka 22. dnora 2012

Facebook je platforma, na kterou prispivaim zdaleka nejvic. Aktual-
né mé na facebookové strance Martin Tesarek sleduje pres 1 200 lidi
a Facebook je pro mé zdrojem ziskavani navstévnosti mych webt a sa-
moztejmé i prostfedkem pro ziskavani novych klient (zejména ale
prostfednictvim placené reklamy). Aktudlné na tuto socidlni sit prispi-
vam alespon 5x tydné. Proc tak ¢asto? Urcité na to v ramci této knihy
jesté prijde fed.

Google+ 8.dubna 2012

Ti mladsi z vas si socidlni sit Google+ uz ani nebudou pamatovat.
Google tuto sit 2. dubna 2019 pro netspéch zcela vypnul. Na této siti
jsem byl bez par dnti témér 7 let aktivni, ale byla to jen ztrata casu,
nikdy mi to nic neptineslo.

Webova stranka samostatného
realitniho maklére 1. éervna 2012

Na mé 24. narozeniny, necelé 2 roky od nastupu do prvni realitni kan-
celare, jsem si zalozil sviij prvni osobné-realitni web na doméné www.
martintesarek.cz. Troufnu si fict, Ze jsem byl jeden z prvnich 10 mak-
1¢rtt v Ceské republice, ktefi uvétili tomu, Ze se webova stranka s kva-
litnim obsahem mtize jednou stat dominantnim zdrojem pro ziskavani
novych zakazniki z internetu. Aktualné vlastnim vice nez 70 zajima-
vych domén a mam vice nez 25 fungujicich webovych stranek pro riiz-
né své projekty (napf. www.neverejnyprodej.cz, www.uzlatehoberanka.
cz, www.levnebytyvrsovice.cz, www.mtre.cz, www.2mivnest.cz, Www.

zeptejseme.cz, www.maklerimaklerum.cz, www.marketingpromakle-
re.cz, www.airbnbprostejov.cz apod.).
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1. realitni videokurz v CR 1. éervna 2012

Ve stejny den jako sviij prvni web jsem spustil i sviij druhy web, na do-
méné www.prodavamenemovitost.cz, ve kterém jsem zmapoval 7 nej-
CastéjSich chyb pfi prodeji nemovitosti. O tomto projektu bude jesté
rec.

Twitter 23. unora 2013

Meél jsem i Twitter, ale nikdy jsem to na ném neumél. Nedokazal jsem
se pomoci 140 znaki vyjadrit, a tak jsem tuto sit nékdy v roce 2018
nadobro smazal. Jsem zastincem toho, Ze bud se to ma délat na 100 %
a spravné, nebo tam nema cenu viibec byt. Na Twitteru jsem nemél
nikdy vic nez 300 sledujicich. Nedavalo mi to smysl a nikdy jsem z Twi-
tteru neziskal jediného zédkaznika.

Instagram 7.Fijna 2013

To, co objevuji realitni makléti v poslednich letech, vyuzivam uz od
roku 2013. Instagram je platforma, ktera se neustale rozviji a pridava
nové funkce - Instagram Stories, Instagram Live, Instagram TV apod.
Na této siti mam pres 1 200 sledujicich a snazim se na ni pfispivat za-
jimavym obsahem alespon 2x tydné prostfednictvim prispévki nebo
Instagram Stories.

Apple Podcast 20. ledna 2014

Prvni realitni videokurz v CR a jeho 7 nejéastéjsich chyb pii prodeji ne-
movitosti jsem na zac¢atku roku 2014 vzal a vSe nahrél do sluzby Apple
Podcast. Je to vlastné uz jediné misto, na kterém se muzete na moje
prvni amatérska videa z roku 2012 podivat. Z YouTube i z webu www.
prodavamenemovitost.cz jsem je uz smazal. Pfece jen, byly to moje
realitni zacatky a ted se chci prezentovat jinak, lépe a profesionalnéji.
Vzpominam si, ze pan Potac, ktery mé oslovil pti prodeji svého bytu
na Praze 7, zminil, Ze mé objevil pravé prfi poslouchani podcastt ve
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svém iPhonu. Slovo dalo slovo, podepsali jsme vyhradni smlouvu a ja
jeho byt tenkrat za provizi 124 000 K¢ prodal. Davalo mi tak smysl byt
i na této platformé. Navic mé to nic nestalo. Jen muj Cas.

Videoprohlidka, ve které jsem mluvil
pred kamerou a jezdil na bruslich 24. dubna 2015

V dubnu roku 2015 jsem vytvoril svou prvni videoprohlidku, ve které
jsem jako maklét vystoupil, poprvé mluvil pred kamerou, a dokonce
i jezdil na koleckovych bruslich. Toto video doposud muzete najit na
mém YouTube Martin Tesarek Real Estate & Marketing. Najal jsem si
na to profesionalniho kameramana a zaplatil mu za to tenkrat 5 000 K¢.
Tento ,,naklad“ nebyl vlastné nikdy ndkladem, ale naopak investici do
mého podnikani, ktera se mi od té doby nékolikanasobné vratila.

Vzdélavaci on-line projekt
Marketing pro maklére 25.dubna 2014

25. dubna roku 2014, jesté dfiv, nez prisel na svét vzdélavaci on-line
projekt Tomase Kucery Chytry makléf, jsem sam doslova na koleni vy-
tvoril a spustil Marketing pro maklére, do kterého se béhem 10 mésict
registrovalo vice nez 3 000 realitnich makléf, ale i finan¢nich poradct,
a jeho nadstavbovou, placenou vzdélavaci ¢ast za 11 900 K¢ si koupilo
119 obchodnikd.

A proto vSe, o ¢em budu v této kratké knize psat, vychazi z mych vlast-
nich zkusenosti. Nejsou to prevzaté teorie z marketingovych uéebnic,
nejsou to rady teoretiki, kteti kdzou vodu, ale piji vino, nejsou to zadné
prevzaté poucky z Ameriky, jsou to jen moje vlastni zku$enosti, moje
realitné-marketingova praxe od roku 2010 do roku 2019.

Ale je$té neZ se pustime do podrobného popisu 10 nejcastéjsich mar-
ketingovych chyb realitnich makléfd, dovolte mi otazku na zacatek.
Ptam se na to vSech ucastnika svych zivych seminafa a $koleni. Co
myslite, Ze je v dne$ni dobé, na prelomu let 2019/2020, v marketingu

vvvvvv
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Cemu prikladdte ve vasem marketingu vétsi vahu? Zkuste si na tuto
otazku ted sami odpovédét. Sviij ndzor vam zatim nefeknu, ale mys-
lim, Ze nez doctete tuto knizku do tplného konce, budete znat odpoveéd.
Pojdme si tedy popsat 1. z nej¢astéjsich marketingovych chyb realitnich
makléra.
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1. marketingovd chyba realitnich maklérti

REALITNI INZERCE
= VASE 1. ON-LINE
VIZITKA






1. chyba - Realitni inzerce = vase 1. on-line vizitka

Ani nevite, jak moc rad bych se s vami uz ted bavil o socidlnich sitich,
webovych strankach, automatickych systémech a aplikacich, které mi
funguji pro ziskavani zdkaznikd z internetu, ale musime zacit pékné od
zakladt... A zakladem v nasi préci je realitni inzerce.

Realitni inzerce kazdého z nas je totiz uplné ta prvni on-line vizitka,
kterou miize na$ budouci klient na internetu spatfit, ze které si miize
udélat rychly obrazek o kvalité nasi prace. Nepodcenujte proto prosim
dulezitost a vdhu realitni inzerce.

Prodej bytu 3+1 83 m?

Sokolovskd, Plzeri - Bolevec

Info o cené u RK G R

Prodej bytu 3+1 s lodZii po ¢astecné rekonstrukci ul. Sokolovska o vymére 79 m2. Jednotka se nachaziv

1. patte a konstrukei tvoff panel. Vytapéni a ohfev vody zajistuje Ustfedni dalkovy rozvod. V blizkosti
naleznete veskerou ob&anskou vybavenost. Vice informaci a domluva prohlidky u maklére. S
financovanim zdarma pomuze nase hypocentrum.

TEXT INZERCE

Kdyz si dnes otevtu sreality.cz a podivam se na inzeraty svych kolegt
- realitnich maklérd, najdu desitky odflaknutych inzerat, které jsou
$patné napsané nebo plné pravopisnych a gramatickych chyb. A ja si
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1. chyba - Realitni inzerce = vase 1. on-line vizitka

tikdm: PROC? Kde je problém? Pieskocili snad realitni makléfi zaklad-
ni $kolu a nenaudili se zaklady ¢eského jazyka?

Na rovinu, taky nejsem bezchybny. Pochazim z Moravy, bydlim v Pra-
ze, mluvim pil na pil, ale uréité ne spisovné. S mym psanim je to stejné,
ale existuji pfece néstroje, které mi pomiizou muj chybny text opravit
a kazdy inzerat vylepsit.

Kazdy urcité zna Microsoft Word, ktery vas automaticky upozorni na
ptipadné gramatické i pravopisné chyby.

Ja mam pro vas ale tip na jeden daleko lepsi nastroj, webovou aplikaci
www.nechybujte.cz. Pouzivate ji? Tento nastroj pouzivim uz dobrych
5 let a neddm na néj dopustit.

slovnik Geskych pravidla Geského gramatika
synonym pravopisu Gestiny

Doplnéni diakritiky a kontrola pravopisu Pravopis
2devioite text, Kierf cheete upravita Zkontrolovat. 4
‘Sporné pripady zistanou zbarveny Gervené. BC
pravopis, synonyma a vysvétleni vjznamu slova.
Synonyma h

Vyklady




1. chyba - Realitni inzerce = vase 1. on-line vizitka

Neni nic jednodussiho nez vlozit do této aplikace jakykoliv text, CTRL C
— CTRL V, poté kliknout na tla¢itko Kontrola pravopisu nebo Dopl-
nit diakritiku a opraveny text vlozit zpét napt. do vaseho exportniho
systému, odkud se importuji do inzerce vSechny vase inzeraty. J4 ten-
to program vyuzivam jak pfi psani inzeratd, tak pii psani dilezitych
e-mailf, u kterych si nemizu dovolit, aby neékde chybeéla diakritika
nebo, nedej boze, text obsahoval néjakou gramatickou chybu. CTRL C
— CTRL V — Doplnit diakritiku — Kontrola pravopisu, a vim, Ze mj
text na 99 % neobsahuje zddnou chybu. Doporucuji vam tuto aplikaci
vyuzivat, je to rychlé, je to zdarma a vase texty budou bez chyb. Co vic
si prat?

Mit text bez chyb je vsak naprosty zaklad. Méli bychom se snazit ale
o to, napsat texty inzeratd, které vzbudi pozornost a upoutaji, které bu-
dou plné emoci nebo budou obsahovat néjaky zajimavy pribéh, ktery
Ctenare udrzi u Cteni. Prosté se uz samotnym textem snaZte upoutat
¢tenarovu pozornost, aby si mohl Fict tieba: ,,Ty vole, ten maklér je fakt
dobrej. Ten mé bavi. Tomu zavoldm a dim mu do prodeje svou nemo-
vitost!“

Vzpominam si, ze v minulosti se takto dafilo ziskavat nové klienty
mému kolegovi Karlu Hubédc¢kovi z prvni realitni kancelare, ve které
jsem pracoval (Century 21 Reality 21). Nyni je pro mé inspiraci nejen
v psani inzeratl Antonin Krumnikl alias Realitni maklét v Ostravé.
Podivejte se na jeden z jeho inzeratu:

Nabizim Vam ke koupi chatu, kterd se nachdzi v obci Krdsnd.
Je skvéla protoze:

- md uzasny vyhled na Lysou horu. Pokud jste Lysohot, tak vds to ba-
vit musi. Pokud nejste, miiZete se Lysohoriim smat jak lezou nahoru
a funi v ocekdvdni kilometrové fronty na pivo u Bezruca,

- je v chranéné krajinné oblasti, takze se nemusite bdt, Ze se Vam ta
soukromd odza klidu podéld,

- je zde vybudovdna elektrickd pripojka, takZe miiZete topit elektiinou
nebo krbem. Nabijeni telefonu je téz skvély benefit této novodobé vy-
moZenosti,
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1. chyba - Realitni inzerce = vase 1. on-line vizitka

- jezde vybudovand jimka. Tam miiZete naptiklad jimat destovku nebo
odpady. Taky tam miizete schovdvat cenné trofeje z lovu, o kterém jste
se neobtézovali informovat lesni spravu,

- je v dobré kondici, ale nebojte, prace bude jesté hodné potieba. A pak
budete v kondici oba.

S ¢im musite pocitat:

- je zde suchy zdchod, vné chaty (snadnym a moznym zdsahem lze oto-
¢it a nechat jako soucdst vnitiniho vybaveni). Na druhou stranu kdo
uz na néjaké chaté byl, vi, Ze ptihody o dosednuti na venkovni zdchod
v minus dvaceti jsou vtipné i na sté opakovdni,

- neni tady koupelna (je tady na ni skvély prostor). A kdo uz na néja-
ké chté byl vi, ze se nikdy nemluvi o pohodiném koupdni doma, ale
vzdycky se mluvi o tom, kolik rychlovarnych konvi je tfeba abyste se
mohli kvalitné umyt v lese. Kazdy téZ znd néjakého drsndka, ktery
tikd, Ze pofdadny drsidk se nekoupe. Ten se loupe,

- neni pripojena na vodu (lze vybudovat zemni vrt). Ja byl dokonce na
chaté, kde jsme si museli pro vodu chodit do studdnky. A to byl vzdyc-
ky o diivod vic jit na pivo,

- neni vybudovin primy ptijezd k chaté. Témét k chaté Ize pfijet po
zpevnéné komunikaci. Lidi jsou pohodlni, takZe se nemusite bdt, Ze by
nékdo prisel. TakzZe nebudete muset nechténé navstévy odmitat a citit
se blbé.

Co na to rikdte? Taky se sméjete jesté ted?

FOTKY

Pojdme se ale od textu inzeratu presunout k fotografiim. Vérim, ze si
to v dnedni dobé uz kazdy profesiondlni realitni makléf uvédomuje, ale
i presto — profesionalni fotografie jsou v roce 2020 nezbytny zaklad.
Ano, pokud se bude jednat o prodej pozemku, na kterém neni nic jiné-
ho nez trava, nebo prondjem levné kanceldre, dokdzu si predstavit, Ze
to nafotite na vas telefon a bude to pro inzerci dostacujici, ale pokud
chcete svym inzerdtem - svou on-line vizitkou - zaujmout potencialni
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1. chyba - Realitni inzerce = vase 1. on-line vizitka

klienty, musi byt vase inzerce (texty, fotky, idedlné i video) profesiondl-
ni. Jste prece realitni profici, nebo ne? Nechat si byt nafotit profesional-
nim fotografem neni drahé. Dokonce je to cenové daleko dostupné;jsi,
nez to byvalo pred lety, kdyz jsem v realitach za¢inal. J4 platim za nafo-
ceni nemovitosti néco mezi 500-1 500 K¢.

DISPOZICNi PLAN

Nedilnou soucasti inzerce by podle mé mél byt i dispozi¢ni plan. Ano,
ptizndvam, ze kovarovic kobyla chodi bosa a ur¢ité ani j& nemam
u vSech inzeratd dispozi¢ni plany, ale vim, Ze bych je tam mél mit!

A kdyz uz dispozi¢ni plan, tak at je to pékné prehledny dispozi¢ni pldn,
ktery bude dobre ¢itelny, bude obsahovat vse dilezité a umozni zajem-
ci se rychle v nabizené nemovitosti zorientovat, ne néjaky scan 40 let
starého dispozi¢niho planku bytu, ze kterého neni kvili zezloutlému
papiru uz nic ¢itelné.

Treba takto miize vypadat profesionalné upraveny dispozi¢ni plan,
ktery jsem si nechal zhotovit pro nas developersky projekt U Zlatého
beranka www.uzlatehoberanka.cz.
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1. chyba - Realitni inzerce = vase 1. on-line vizitka

301 Predsii 1,72 m
302 Koupelna + WC 2,88 m?
3.03 Pokoj + kk 18,81 m?

Plocha bytu celkem 23,41 m?

2. nadzemni podlazi

&

LN

‘ MakleriNaDeperucenics

Cena? 150 K¢/hod. pro studentku architektury, kterou jsem nasel na
portalu www.webtrh.cz, kde ostatné hleddm vSechny cenové dostupné
profesionaly (fotografa, programatora, grafika, kameramana, copywri-
tera apod.) No a myslim, Ze to Martiné netrvalo déle jak 2-3 hodiny, uz
si nevzpominam presné. Ale maximalné jsem za takto profi zpracova-
ny dispozi¢ni plan zaplatil 450 K¢. To je podle mé daleko efektivnéjsi
nez to délat po vecerech sam.

Na kazdou ¢innost v ramci své realitni sluzby se snazim najimat profe-
sionaly. Proto spolupracuji s fotografem, kameramanem, copywriterem,
homestagerkou, ale i uklizeckou, malifem a samoztejmé i pravnikem
a danovym poradcem. Jsem presvédcen o tom, ze diky spolupraci s pro-
fesionaly vzroste kvalita mnou poskytované sluzby a v oc¢ich majiteli
vzroste hodnota moji prace.
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1. chyba - Realitni inzerce = vase 1. on-line vizitka

EVIDENCNI LIST

Podle mé by soudasti inzeratu méla byt i fotka evidenéniho listu. Dé-
lam celkem casto, ze pfimo mezi fotky inzeratu vlozim scan evidenc-
niho listu a dam tak zdjemcim moznost vidét presné naklady, které
jsou s nemovitosti spjaté. Byt v roli kupujiciho, docela by mé prekvapila
a potésila takovato transparentnost. Navic si tim jako maklér uleh¢im
pozdéjsi praci s doposilanim téchto materidlii po prohlidce.

V okamziku, kdy mate napsany poutavy text bez gramatickych a pra-
vopisnych chyb, méte profesiondlné nafocenou nemovitost, soucasti
inzerce je prehledny dispozi¢ni plan a evidenc¢ni list, mizete se pustit
do nadstavbové ¢asti, kterou je videoprohlidka a 3D scan nemovitosti.

VIDEOPROHLIDKA NEMOVITOSTI

Tocit videoprohlidky, nebo je to zbytecnost, ktera nemovitost stejné
neproda? Doufam, ze tyto hloupé uvahy uz mate davno za sebou a vite,
ze video je v roce 2020 nejlepsi nositel emoci a ptibéhu, ktery prodava -
at uz nemovitost, pokud zapnete placenou reklamu na spravny segment
zdkaznikd, nebo hlavné vas, maklére!

Videoprohlidka je nejlepsi, nejlevnéjsi a nejefektivnéjsi reklama, kterou

kdy kdo v nasem oboru vymyslel. Tecka. Pokud videu nevéfite, zaviete
tuto knizku, poslete mi ji zpét, a hodné $tésti v této naro¢né profesi.

Vétsina svétové populace preferuje konzumaci videoobsahu pred tex-
tem. To je fakt. Video hybe svétem. Diky videu umisténému na You-
Tube se dokazete proslavit. Diky viralnimu videu na Facebooku mi-
zete byt béhem par hodin znamy po celé republice. To by se vam nikdy
v minulosti s textem ani fotkou, navic v takové rychlosti nepovedlo.

Znate maklére Jakuba Kré¢mare a jeho videopro-
hlidku disco clubu (,Kup club level vejs, kup club
level vejs...), kterd za par hodin doslova obletéla
cely cesky Facebook? Otevrete si ted fotoaparat ve
vasem telefonu, nascenujte tento QR kod a prehrajte
si tuto ojedinélou videoprohlidku.




1. chyba - Realitni inzerce = vase 1. on-line vizitka

Co by vas klient fekl, kdybyste mu oznamili, ze vami vytvofenou video-
prezentaci jeho nemovitosti vidélo za 48 hodin 31 000 lidi a 226 lidi
toto video sdilelo na své facebookové zdi?

Pochvalil by véas?
Doporucil by vase sluzby dal?
Mluvil by o vés jako o nejleps$im realitnim makléfi pod sluncem?

Ahoj Martine,

Chtel jsem se s tebou podelit o vysledek kampane po 2
tydnech. Protoze to je opravdu drsny &

Spusténo 25.cerven

- 27.cerven ( zhlednuti 31tis, dosah 50tis, 504liku a
226sdileni - to vSe v organickém dosahu )

- pak 3el sponzoring za 2,5tis- po dvou tydnech (
zhlednuti 77tis, dosah 100tis, 918liku a 322 sdileni.

- po prvnim tydnu pfislo do poptavek 10lidi ktefi méli
zajem o dalsi informace k pronajmu.

fﬁ Co Nato rikas ? &

” Gratuluju @ &

LS

S

Kolik lidi by jeho nemovitost asi vidélo, kdybyste se spokojili jen s in-
zerci na realitnich serverech? Maximalné 150 lidi za den?
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1. chyba - Realitni inzerce = vase 1. on-line vizitka

V dobfe nato¢eném videu v kombinaci se socialnimi sitémi je neskutec-
nd sila! Tak ji vyuzivejte, dokud to jde jesté zdarma!

Ja jsem svou prvni videoprohlidku nato¢il uz v roce 2015 a doted mi lidé
volaji a chtéji, abych stejnym zptisobem odprezentoval i jejich nemo-
vitost. Videoprohlidky jsou ukazkou moji marketingové prace a mam
pocit, ze uz uvédoméli prodavajici nechtéji makléfe, ktery nerozumi
marketingu a nedokdze jejich nemovitost doslova prodat i na internetu
a socialnich sitich.

Vétsina makléra, kterym se dafi v dnesni dobé ziskdvat nové zakazniky
z internetu, je zaujme pravé diky svym dokonalym videoprohlidkam.
Jmenoval bych namatkou Michala Soucka, Martina Nesladka, uz zmi-
néného Kubu Krémare, mého kolegu Reného Musku, Martina Lipu,
Honzu Fleischnera, Markétu Vagatovou, Milana Ciertazského, Hon-
zu Kratochvila, Michala Hrubého, cely tym spole¢nosti bez-starosti.
cz a dalsi a dal$i. Najdéte si jejich videa na YouTube, inspirujte se jimi
a zacnéte tocit videoprohlidky. Klienti to oceni a vy diky tomu dfive ¢i
pozdéji za¢nete ziskavat nové zakazniky z internetu.

Omlouvam se, Ze jsem zacal pro vas zajisté uplnymi zaklady, ale jak
jisté dobfe vite, jen na dobrych zakladech dokazete vybudovat kvalitni
a zadanou realitni znacku. Jen s dobrymi zdklady se dokazete odlisit
a ziskat vice zdkaznik z internetu. Nepodcenujte kvalitu své realitni
inzerce. Je opravdu tim prvnim, co o vas budouci zdkaznici na inter-
netu uvidi, a mnohdy si béhem par desitek sekund udélaji nazor na vas
a (ne)kvalitu vasi prace.
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2. marketingovd chyba realitnich makléri

NEMATE SVUJ
REALITNi WEB






2. chyba - Nemadte sviij realitni web

Vite, pro¢ vétsina realitnich maklérti nedokaze ziskavat zakazniky z in-
ternetu? Protoze se omezuji jen na socialni sité, ale chybi jim to podstat-
né — vlastni, osobni realitni web.

Pojdme se ted zamérit na dal$i marketingovou chybu a podivat se, pro¢
realitni makléfi nemaji sviij web a pro¢ si nebuduji na internetu svou
on-line stopu.

Vy mé mozna znate jako uspé$ného realitniho maklére, ktery pravidel-
né skoli a prednasi na rtiznych konferencich, ktery to¢i (snad) hezké vi-
deoprohlidky, ktery je neustale aktivni na Facebooku a Instagramu, ale
na rovinu, na tomhle jsem nepostavil svou realitni kariéru! Vazné ne!

Vétsina klienti, které ziskdm pres internet, nepochdzi ze socialnich siti,
jak si hodné maklértt mysli. Vétsina mych klientt se rekrutuje z mého
webu, konkrétné z mého blogu, na ktery se snazim (bohuzel spise ne-
pravidelné¢) alespon 1x za 2 mésice pridavat néjaky hodnotny a uzitecny
¢lanek na témata, jako jsou reality, financovani, investice nebo realitni
marketing. Pro zajimavost: muj prvni blogovy clanek spatfil svétlo sve-
tauzvroce 2012.

Kdyz jsem se na $koleni marketingu pro Asociaci realitnich kanceldri
Ceské republiky ptal makléiti, kolik z nich m4 svou webovou stranku,
zvedlo ruku maximalné 30-40 % ucastniki. Tuto otazku jsem opako-
val i na Real Estate Marketing Tour 2019 a nezvedlo ruku vic nez 40 %
makléra.

Vite, je hrozné tézké délat marketing v realitach, kdyz nemate vlastni
web. Pokud budete mit cukrarnu a budete péct krasné zakusky, asi si
vystadite s Instagramem a spravnymi hashtagy. Lidé si budou vase de-
zerty fotit, oznacovat vas, davat to na sviij Instagram, a za par mésict
mate plny podnik, a to bez jediné koruny investované do reklamy. Na
poli realitniho zprostredkovani to ale tak jednoduché neni. Kdyby bylo,
byl by kazdy makléf, ktery je na Facebooku a Instagramu aktivni, super
uspésny.
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2. chyba - Nemadte sviij realitni web

Marketing nerovna se Facebook
a Instagram.

Na socialnich sitich to vSe za¢ind, na webu konci. Socialni sité jsou pali-
vo a web je vag motor. Nemd cenu mit palivo bez motoru - palivo smrdi
a vypit se neda. A stejné tak je vam aplné k nicemu motor, kdyz do néj
nemdte co nalit.

Web je motor a socialni
sité jsou palivo.

Otevtete si ted prosim vyhledava¢ Google a napiste si tam ,,kdo je nej-
lepsi realitni maklér®, nebo jen ,nejlepsi realitni maklér®,

Na prvni pozici na vas vyskoci jak jinak nez placend reklama. Na prv-
nim neplaceném misté uz je ale muaj blogovy ¢lanek z roku 2019 s na-
zvem Jak si spravné vybrat v Praze realitni kancelaf a hned na druhé
pozici vam Google nabidne webové stranky mé predchozi realitni kan-
celafe, Makléfi na doporuceni, s. r. 0., konkrétné mij osobné-realitni
ptibéh, ktery jsem postupné sepsal v letech 2012-2015.

Kdo je nejlepsi realitni maklér? Opravdu si myslite, Ze jsem nejlepsi
realitni maklét v Ceské republice? Jaké je métitko? Pocet spokojenych
klient1? Vyse ro¢ni provize? Vyhra v soutézi Realitak roku?

Ja nejsem nejlepsi realitni maklér a ani jim nikdy nebudu. Pro mé je
nejlepsi realitni makléi v Ceské republice mtj kamarad Petr Vomastek
a jeho vysledktim se nikdy, opravdu nikdy nebudu rovnat (uz jste Cetli
jeho knihu Realitni nadéje?).

Na tom ale prece vitbec nezalezi, kdo je nejlepsi! Dulezité prece je, co
klienti najdou na internetu, kdyz hledaji. A najdou... Martina Tesarka.
Tohle je moje budovani mé osobni znacky v realitach, tohle je muj
marketing!
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d
"\

" G‘gle kdo je nejlepsi realitni makleF m ) Q

Q vse [)Obrazky O Nakupy @ Zprayy [8Mapy Vice Nastaveni Nastroje

Pliblizny poget vysledku: 208 000 (0,26 s)

Hiedate top realitni maklére? | Ovéfili jsme hooodné realitek | Top
realitky u ns. FERmakléfi | fermakleri.cz

www.fermakleri.cz/ ¥ 246 034 500

Vybiréte realitniho makléFe? Nenalette lumpim! U nés pouze ovéfeni makIéi z celé CR.
Prodejte s ovéenymi a fér makléfi. Nepreplacejte za odmény drahym makléFim.

9 Rybna 716/24 - Dnes otevieno - 9:00-18:00 v

Jak si spravné vybrat v Praze realitni kancelar - Martin Tesarek
htps:/www.mtre.cz » jak-vybrat-realitni-kancelar-v-p rtin-tesarek-r... v
21.2.2019 - Pfe&téte si prakticky navod, jak si vybrat pro sebe nejlepsi realitni kancelaF v
Praze. V Elanku se dozvite, na co se zaméfit a na co si dat nejvétsi ...

Osobni a realitni pfibéh realitniho makléfe Martina Tesarka

WWW. i i.cz > pribeh > martin-t K v

Neni nic horsiho, nez kdyZ vasi nemovitost prodava realitni makléF, o kterém nic nevite.
Podivejte se na muj pibéh a zjistéte kdo jsem a co mam za sebou. ... nechtél nic tolik, jako byt
Gspasny v atletice, byt dobry, lepi, nejleps, nejrychlejsi!

Vite, mné je uplné jedno, kolik mam fanouskt na Facebooku a Insta-
gramu, je mi jedno, kolik dostavam lajkt a komentatia. V mém marke-
tingu je dtilezitéjsi, jestli Google nebo Seznam na klicova slovni spojeni
nabidne na prvnich mistech moje webové stranky, nebo stranky kon-
kurence.

Konec ukazky

Celou knihu objednate na www.knihapromaklere.cz.
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